Fir die Arzte im Einsatz
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Polymed Medical Center ist der fuhrende Fachhandler in der Schweiz fur medizinische Investitions-
guter, Laborgerate und Verbrauchsmaterialien. Wir sind zudem spezialisiert auf professionelle Service-
leistungen flr Arztpraxen in der ganzen Schweiz. Und das seit Giber 55 Jahren.

Zur Verstarkung unseres Teams suchen wir per sofort eine*n

Mitarbeiter*in Verkauf
Digitale Praxislésungen & Prozessoptimierung (100 %)

Sind Sie eine positive und aufgestellte Personlichkeit im Vertrieb, welche Arztpraxen mit digitalen Losungen dabei
unterstutzen mochte, ihre Ablaufe effizienter zu gestalten und administrative Aufgaben nachhaltig zu reduzieren?
In dieser vielseitigen Funktion verbinden Sie Verkauf, Beratung und Schulung mit einem guten Verstandnis flr den
Praxisalltag.

lhre Hauptaufgaben:

Verkauf und Einflhrung von Praxissoftware sowie neue Kl-gestutzte Softwareldsungen fur Arztpraxen
Aktive Beratung und Betreuung von Arztpraxen im Innen- und Aussendienst fUr die ganze Schweiz
Durchflhrung von Prasentationen, Schulungen und Produktdemonstrationen vor Ort, online oder telefonisch
Analyse bestehender Praxisprozesse und Aufzeigen konkreter Optimierungspotenziale

Erarbeitung praxisnaher Empfehlungen zur Vereinfachung der praxisinternen Ablaufe

Einbindung erganzender Praxislaborldsungen zur effizienten Gestaltung medizinischer und administrativer
Ablaufe

Aufbau, Pflege und Weiterentwicklung nachhaltiger Kundenbeziehungen

e Unterstltzung bei Supportanfragen rund um die eingesetzten Losungen

e Mitwirkung bei der Weiterentwicklung von Verkaufsunterlagen und Vertriebsaktivitaten

lhr Profil:

e Abgeschlossene Ausbildung als MPA, MPK oder eine vergleichbare Ausbildung im medizinischen Umfeld
e (Gutes Verstandnis fur den Praxisalltag sowie administrative Ablaufe in Arztpraxen

e |nteresse an Praxisadministration und Abrechnungsthemen, Kenntnisse zu TARDOC von Vorteil
e Hohe Affinitat zu digitalen Losungen, Software und neuen Technologien

e Erfahrung im Verkauf, in der Beratung oder im direkten Kundenkontakt von Vortell

e Fahigkeit, neue Losungen einfach, verstandlich und praxisnah zu erklaren

e Sehr gute Deutsch- & Franzdsischkenntnisse, Englisch von Vortell

¢ Analytisches Denken kombiniert mit einer pragmatischen und ldsungsorientierten Arbeitsweise
e Selbststandige, strukturierte und zuverlassige Arbeitsweise

e Positive, offene und aufgestellte Personlichkeit mit Freude am Umgang mit Menschen

e Hohe Serviceorientierung, Eigeninitiative und Reisebereitschaft (Schweiz)
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Was wir lhnen bieten:

Sie erwartet eine vielseitige und zukunftsgerichtete Aufgabe im Bereich digitaler Praxislosungen. Wir fUhren Sie
sorgfaltig in unsere Produkte ein und unterstUtzen Sie dabei, rasch Verantwortung zu GUbernehmen. Sie erhalten
viel Gestaltungsfreiheit und arbeiten in einem kollegialen Umfeld mit kurzen Entscheidungswegen. Als etabliertes
Schweizer Familienunternehmen bieten wir Innen attraktive Anstellungsbedingungen sowie eine langfristige Per-
spektive.

Fuhlen Sie sich angesprochen?
Dann senden Sie uns bitte Ihre kompletten Bewerbungsunterlagen mit Foto. Fur diese Vakanz berucksichtigen
wir nur Direktbewerbungen.
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